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昨日の A 社への 
提案プレゼン、 
どうだった？

最悪だったよ。
競合相手の提案の方が 

お客様の要望に添っていたから、 
向こうの方が断然いい感じで。
結局、契約は取れずじまい。

悔しかったよ。

その気持ち、 
わかるよ。

僕も同じ問題を 
抱えているからね。
ソリューションが 
お客様のニーズを 

満たしていなかったり、 
提案書の提出までに 

時間がかかりすぎたりして、 
取り引きを 

逃してしまうんだ。

シンプル・ソリューション・セレクション・エクスペリエンスが 
提案するテクニカル・コンフィギュレーションにより、 

期日通りに提案書を作成することは問題ではなくなりました。
さらに、個々のお客様ニーズに完全に合致する機械を 
提案することで、より多くの価値を提供できるように 

なります。

我社のセールス部門に 
必要なのは、 

まさにこれだ。

数ヵ月後
どこへ行くの？

これから 
お客様との商談なんだ。
うちの会社にとっては 
大きな取り引きだけど、 

自信はある。
シンプル・ソリューション・ 

セレクションが導入されて
から連勝中だからね。

スペース占有率、騒音レベル、 
使用材料といった、国の規制すべてに 

適合している機械が必要でね。
それと、製品のサイズ展開は 

3 通りで考えている。

御社のご要望をすべて考慮に入れてあります。
ご安心ください。

弊社には、ご要望にぴったりの 
ソリューションがあります。

ご要望に添った機械を提供できるのは 
もちろんですが、もう一歩進んだ提案を 
させていただいてよろしいでしょうか？

製造を最適化できるパラメーターを追加すれば、 
生産コストを 20％削減できると思われます。

御社のソリューションは、 
とても魅力的だ。提案書ができるのは、 

いつ頃になるかね？
次回の打ち合わせの予定を 

立てておこう。

実は、提案書は 
もうできていますので、 

そのプリンターを使わせて 
いただければ、 

すぐにお渡しできます。

あなたの会社はいかがですか？
お客様のすべてのニーズに対応する

機械を提供できて
いらっしゃいますか？
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